Международные аспекты национального богатства.





Часть экономической науки исследует мировую экономику как целое, а также составляющие ее совокупности. Для этого используются обобщенные экономические показатели.
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Заграница





Результаты текущего производства и материальные блага, накопленные всеми предшествующими поколениями воплощаются в национальном богатстве. Этим национальное богатство отличается от других обобщающих показателей Валового Внутреннего Продукта и Валового Национального Продукта. ВНП характеризует сумму конечного производства товаров и услуг , поступающую в распоряжение страны за определенный промежуток времени. Переход от ВНП к ВВП осуществляется путем учета секторов резидентов и нерезидентов. 


	Резидент(лат. Пребывающий) - обозначение субъектов внешнеэкономической деятельности.


К резидентам относятся хозяйственные единицы и отдельные лица данной страны


осуществляющие хозяйственную деятельность внутри страны;


временно проживающие за ее пределами и осуществляющие там производственную деятельность.


К нерезидентам относятся:


иностранные юридические и физические лица, а также лица данной страны без гражданства постоянно проживающие за границей и действующих на основе законодательства страны пребывания;


находящиеся на территории страны иностранные дипломатические и торговые представительства.


Пример :


если англичанину принадлежит в Австралии участок земли, то доход с него включается в НД Великобритании.


если россияне владеют акциями английских компаний, то дивиденды составляют НД РФ.


Вывод :


ВВП отражает производство материальных благ и услуг хозяйственными единицами на территории только данной страны.


ВНП характеризует результаты экономической деятельности резидентов данной страны независимо от их расположения. Он отражает не только функционирование внутри экономики, но и внешнеэкономические связи страны.


Экономическая система, неимеющая связей с внешним миром, называется закрытой (замкнутой). Здесь все деловые операции происходят внутри страны. Открытая экономическая система включает внешнеэкономические отношения. Связь с зарубежными странами отражают экспортно-импортные операции.


Экспорт - вывоз товара за пределы страны для реализации на внешних рынках.


Экспорт услуг связан с их оказанием зарубежному потребителю, они могут оказываться и на национальной территории. В рамках GATT (ВТО) оно определяется так:


поставка услуг на территории одной страны, их потребителю из другой страны;


поставка услуг физическим лицам одной страны на территории другой страны;


поставка услуг, с помощью коммерческого присутствия, на территории одной из договаривающихся сторон.


Экспорт капитала обладает спецификой. Его осуществление предполагается в момент вывоза средств страны экспортера за рубеж.


Особой разновидностью экспорта является реэкспорт. Он означает вывоз товаров, ранее ввезенных из-за границы, но не подвергшихся переработке в данной стране, а также товаров проданных на международных аукционах, биржах и т.д. реэкспорт возникает в тех случаях, когда страна приобретает и вывозит товары не для собственного потребления, а для перепродажи в третьи страны. 


Значимость экспорта для народного хозяйства, отдельных отраслей и производств, характеризует показатель экспортной доли (квоты). Он рассчитывается как отношение объема экспорта в натуральном или стоимостном выражении за данный период к объему внутреннего производства соответствующей продукции за этот же период.


� EMBED Equation.2  ���� EMBED Equation.2  ���	� EMBED Equation.2  ���- Экспортная доля;


				� EMBED Equation.2  ���   - Экспорт;


				� EMBED Equation.2  ���- Внутреннее производство.


Экспортная доля свидетельствует о том, в какой степени национальная промышленность, отдельные ее отрасли ориентированы на внешние рынки. Рост экспортной доли отражает интенсификацию международных связей в направлении к иностранным потребителям. 


Импорт, реимпорт см. Словарь.


На практике экспортные и импортные операции взаимосвязаны. Сумма стоимостей экспорта и импорта дает внешнеторговый товарооборот. Разница между стоимостью экспорта страны и ее импорта характеризует чистый экспорт.


Внешняя торговля - это товарообмен с экономическими партнерами в других странах. Во внешней торговле различают экспортную, импортную и транзитную торговлю.


Показателями внешней торговли являются объем и динамика экспорта и импорта, внешнеторговый оборот, торговый баланс, экспортная доля, торговая структура, географическое расположение.


Международная торговля - совокупность внешней торговли всех стран мира. Объем международной торговли (мировой товарооборот) подсчитывается путем умножения среднего объема экспорта всех стран мира.


Бизнес функционирует в определенной внешней среде. Внешнюю среду представляет собой совокупность условий за пределами фирмы. Внешняя среда отечественного бизнеса включает факторы прямого воздействия. Международный бизнес функционирует в мировой среде. Выделяются следующие факторы внешней среды, воздействующие на международный бизнес:


 общие - географические, исторические, культурные, политические, правовые);


 экономические;


таким образом к внешней среде отечественного бизнеса добавляется внешняя Среда международного бизнеса. Это усложняет ситуацию, усиливает уровень риска в бизнесе.


Выводы по теме №1:


ВВП является основой международных экономических сопоставлений.


Влияние внешнеэкономических связей на рациональное развитие сказывается на различных уровнях хозяйства.


Фирма, осуществляющая хозяйственную деятельность на международном уровне оказывает определенное влияние на деловую среду, в которой ей приходится действовать. Вместе с тем ее деловые операции подвергаются существенному влиянию со стороны внешней среды.


Контрольные вопросы по теме №1:


Международные условия формирования дохода государства и фирмы.


Национальное и мировое богатство. Факторы их роста.


Кругооборот товаров, услуг, факторов производства, доходов в мировой экономике.


Внешняя Среда международного бизнеса.


Мотивы участия государства и фирмы в международном бизнесе.


Открытость экономики и национальная экономическая  безопасность.


Показатели, характеризующие степень вовлеченности в мирохозяйственные связи.


Мировое хозяйство. Тенденции его развития.


�                                            мировое хозяйство
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Мировая экономика - совокупность национальных хозяйств, находящихся в постоянной взаимосвязи. Национальная и мировая экономики не отделен друг от друга, но в определенном смысле граница между ними есть. Во многих случаях, чем тоньше такая граница, тем эффективнее развивается экономическая деятельность, как в международном масштабе так и в любой стране. Экономика любой страны развивается во взаимосвязи с другими странами. Эти взаимные связи придают национальному хозяйству новое качество, оно функционирует как составная часть мирового хозяйства. 


В мире зафиксировано около 237 стран. Они различаются по площади, формам государственного устройства, уровню социально-экономического развития и некоторым другим признакам. Эти различия оказывают воздействие на осуществление хозяйственной деятельности за рубежом. При анализе уровня экономического развития используется ряд критериев:


ВВП на душу населения;


отраслевая структура национальной экономики;


производство основных видов продукции на душу населения.


	Организация FAO (продовольственная и сельскохозяйственная организация) ООН, предлагает рациональные нормы потребления продуктов. Она основана в 1945 году. Цель - развитие сельского и лесного хозяйства и рыбоводства. FAO оказывает техническое содействие и продовольственную помощь. Она подготавливает прогнозы и статистические данные по вопросам развития мирового сельского хозяйства;


уровень и качество жизни населения. Они могут быть оценены по следующим показателям:


потребительская корзина;


прожиточный минимум;


состояние трудовых ресурсов;


степень развития сферы услуг;


показателями экономической эффективности, в том числе:


производительность труда;


капиталоемкость;


фондоотдача


материалоемкость;


последний год стали применяться показатели сравнительной конкурентоспособности, такие как:


удельные затраты на заработную плату;


нормализованные удельные затраты на рабочую силу;


уровень полных удельных издержек по элементам добавленной стоимости;


сравнительный уровень оптовых цен промышленности;


сравнительный уровень экспортных цен промышленных товаров.


В мировом хозяйстве выделяются три основные группы стран:


страны первого мира или промышленно развитые. На их долю приходится свыше 70% мирового ВП, обычно к ним относят страны с высоким уровнем дохода (к 80-му году (6000 ВВП на душу населения). Это страны - члены организации экономического сотрудничества и развития. Преемница организации европейского экономического развития создана в 1961 году на базе ОЕСР (198-1961 годы) для распределения средств в рамках плана Маршала и стимулирования внутриевропейской торговли. Включает 25 стран(Греция, Турция при этом относятся к категории экономик со средним уровнем дохода). Из числа развитых стран выделяются 7 ведущих государств (все члены ОЕСР):


США;


Япония;


Германия;


Франция;


Италия;


Великобритания;


Канада.


На них приходится � EMBED Equation.2  ���мирового ВВП, � EMBED Equation.2  ���экспорта, � EMBED Equation.2  ���заграничных капиталовложений в рамках мирового хозяйства. Названные страны регулярно участвуют во встречах на высшем уровне ведущих  стран - “группа семи”.


Страны второго мира или страны с централизованно планируемой экономикой (независимо от уровня доходов населения) сейчас термин “второй мир” выходит из употребления и заменяется на “страны с переходной экономикой” к ним относится и Россия.


Страны третьего мира или развивающиеся страны. В эту группу входит самое большое число государств мира. На их доля приходится около 20% мирового ВВП и 80% населения земного шара. Подгруппы:


со средним уровнем дохода;


с низким уровнем дохода;


наименее развитые страны.


Кроме того выделяются различные аналитические группы:


страны экспортеры нефти;


страны со средним уровнем дохода и большим внешним долгом;


новые индустриальные страны.


Международный бизнес включает все любые хозяйственные операции, которые проводятся двумя или более странами.


Основные формы международного бизнеса включают:


торговлю;


торговлю услугами;


прямые и портфельные инвестиции.


Государство регламентирует допуск иностранных товаров, услуг и инвестиций. Им могут быть использованы различные режимы:


дискриминационный;


недискриминационный;


наибольшего благоприятствования;


национальный;


преференциальный??????????????????????????.


Разнородность состава мирового хозяйства предопределена следующими обстоятельствами:


различиями уровней развития и особенностей национальных и региональных экономик;


спецификой социально-экономических условий;


наличием национальных интересов.


Мировое хозяйство существует как универсальная связь между национальными хозяйствами, независимо от их социально-экономической принадлежности и уровня развития. Совокупность национальных хозяйств носит системный характер, т.е. связи существуют и постоянно поддерживаются на разных уровнях. Связи носят прямой и обратный характер. Они придают всем отдельным хозяйствам единство и целостность.


Мировое хозяйство отражает совокупность национальных хозяйств в их взаимосвязи, взаимозависимости. Оно включает два аспекта:


внутренний (национальные экономические отношения);


внешний (их взаимодействие, установление мирохозяйственных связей).


Целостность мирового хозяйства обеспечивается тем, что существует система международных экономических отношений, таких как:


международная торговля товарами и услугами;


движение капитала;


миграция рабочей силы;


обмен в области науки, техники, образования и отдыха;


валютно-кредитных отношений.


Главными факторами вызывающими изменения в международных отношениях являются:


экономические условия;


политические взаимоотношения;


войны и восстания.


Формирование связи между национальными экономиками обусловлено только глобальными проблемами человечества. в международных экономических отношениях действуют две исторические тенденции:


центробежная (разъединительная), ведущая к образованию национальных хозяйств, национальных перегородок;


центростремительная (объединяющая), ведущая к интернационализации.


Мировое хозяйство сложилось и развивается на основе международного разделения труда. Оно связано с выходом разделения труда за рамки отдельной страны. Побудительным мотивом участия в международном разделении труда для всех стран мира служит стремление к получению экономических выгод. Обусловлено международное разделение труда различными обстоятельствами:


природно-климатическими;


географическими;


ресурсными;


политическими;


экономическими.


Различаются три типа международного разделения труда:


общее - разделение труда по сферам производства (добывающие отрасли, сельское хозяйство). Оно находит проявление в делении стран на:


индустриальные;


сырьевые;


аграрные;


частное - происходит между отраслями крупных сфер экономики. Оно приводит к росту международного обмена готовой продукцией.


Единичное - связано с его  подетальным, постадийным технологическим распределением. Оно приводит к образованию связей между фирмами разных стран.


Международное разделение труда приводит к специализации стран на определенных видах деятельности. Международная специализация производства развивается по двум направлениям:


производственному, который делится на:


межотраслевую специализацию;


внутриотраслевую специализацию;


специализацию отдельных предприятий;


территориальному, который отражает специализацию отдельных стран, их групп или регионов на производстве определенных продуктов для мирового рынка.


Международная специализация производства претерпевает систематические изменения. В 30-е годы в мире преобладала международная межотраслевая специализация производства и соответственно обмен продукции одной __________ отрасли на продукцию другой (обрабатывающая - добывающая промышленности). В 50-е - 60-е годы ведущее место продолжала занимать межотраслевая специализация производства, но уже на уровне первичных отраслей (автомобилестроение, авиастроение). В 70-е - 90-е годы на первый план выходит внутриотраслевая международная специализация производства и обмен товарами-аналогами с различающимися параметрами (гусеничные и колесные трактора).


Чем более значительное место в составе экспортной продукции занимают изделия передовых отраслей обрабатывающей промышленности, тем более прогрессивный характер носит международная специализация страны, и наоборот преобладание в экспортной продукции добывающих отраслей и сельского хозяйства обычно свидетельствует о пассивной роли страны в международном разделении труда, об относительной отсталости ее международно специализированной продукции. специализация связывает ресурсы в едином организационно-техническом процессе.


В практике сотрудничества стран под международным кооперированием производства принято понимать такую совместную деятельность, при которой соблюдаются следующие условия:


предварительное согласование сторонами условий совместной деятельности;


координация хозяйственной деятельности предприятий партнеров из различных стран;


наличие в качестве непосредственных субъектов промышленного кооперирования промышленных предприятий из разных стран;


закрепление в договорном порядке в качестве главных объектов кооперирования готовую продукцию, компоненты и соответствующую технологию;


распределение между партнерами заданий в рамках согласованной программы, закрепление за ними производственной специализации.


Долгосрочность, стабильность, регулярность экономических отношений между партнерами.


Основным направлением взаимозависимости выступает интеграция, выходящая за рамки отдельных стран. Формы международной экономической интеграции:


зона свободной торговли отменяются торговые ограничения между странами участницами. (НАФТА: Канада, США, Мексика; Европейская; Латиноамериканская; СНГ);


таможенный союз предполагает, наряду с функциями зоны свободной торговли, установление единого внешнеторгового тарифа и проведение единой внешнеторговой политики(КАРИКОМ, БЕНЕЛЮКС);


общий рынок. Он обеспечивает участникам, наряду со свободной взаимной торговлей и единым внешним тарифом, свободу передвижения капитала и рабочей силы, а также согласованную экономическую политику(ЕС);


экономический союз совмещает все вышеуказанные формы с проведением общей экономической, валютной и финансовой политики.


Экономическая интеграция обеспечивает ряд благоприятных условий для взаимодействующих стран:


более широкий доступ к различным ресурсам;


возможность производства в расчете на всей интегрированной группировки;


создание привилегированных условий для своих фирм;


возможность совместно решать социальные проблемы.
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Рассмотрим последствия упразднения торговых барьеров между странами партнерами на примере возможных последствий присоединения страны ( к таможенному союзу (например к ЕС). Предположим, что все линии предложения горизонтальны. В отсутствии тарифов самыми дешевыми для ( оказались бы японские автомобили по цене 3000 фунтов-стерлингов, следом за ними по цене 3400 фунтов-стерлингов стоят немецкие автомобили, однако, до присоединения ( к таможенному союзу в ней действовали торговые ограничения. Тариф был единым для всех иностранных поставщиков. Допустим он равен 1000 фунтов-стерлингов. Это увеличит внутреннюю цену импортных автомобилей с 3000-4000, и с 3400 до 4400. Потребители в соответствии с ценой 4000 и 4400 отдадут предпочтение японским автомобилям. Государство страны ( получит в качестве тарифных сборов доход равный А+С. Предположим что страна ( вступает в ЕС, при этом упраздняются тарифы для стран партнеров, в то же время сохраняются тарифы на импорт из третьих стран (Германия - член ЕС). Теперь немецкие автомобили будут стоить в ( 3400. Они станут самыми дешевыми из импортных автомобилей. Благодаря снижению цен потребители ( получают выигрыш в размере области А+В. Одновременно государство теряет доход от тарифных сборов, то есть области А+С. Можно подвести общий итог выигрыша и потерь, для этого сравниваются области В и С. Выигрыш оказывается тем больше, чем:


эластичнее кривая спрос на импорт;


больше разница между издержками отечественного производства и издержками страны партнера;


меньше разница между издержками производства страны партнера и третьей страны.


Выводы по теме №2.


Мировое хозяйство представляет собой совокупность национальных хозяйств, связанных системой международных отношений.


Международные отношения представляют собой комплекс торговых, производственных, научно-технических и финансовых связей между государствами. Взаимодействие между ними осуществляется как на макро так и на микро уровне.


В мировом хозяйстве выделяются регионы, где процессы экономической интеграции наиболее выражены.(Западная Европа, Северная Америка, Азиатско-Тихоокеанский регион). В любом из регионов механизм интегрирования имеет свои различия.


Контрольные вопросы по теме №2.


Сущность и структура мирового хозяйства.


Промышленно развитые страны мировой экономики.


Страны с переходной экономикой в мировой экономике.


Развивающиеся страны в мировой экономике.


Международное разделение труда. Его виды и эффективность.


Специализация в мировой экономике и ее последствия.


Международная экономическая интеграция. Ее формы.


Последствия снятия торговых барьеров между странами участницами таможенных союзов.


Интеграционные экономические группировки в различных регионах мира. НАФТО.


Разнообразие моделей современной мировой экономики.


Международное регулирование мирохозяйственных связей.


Экономические основы международной торговли. Сравнительное преимущества мирохозяйственных связей.


В основе торговли между странами лежат следующие обстоятельства:


страны различаются по своей обеспеченности экономическими ресурсами;


производство товаров требует различных технологий. Факторы производства используются в различных соотношениях, постепенно бизнес приобретает все более глобальный характер.


Транспортную систему образно называют кровеносной системой мирового хозяйства. Информационную систему сравнивают с нервной системой. Миграция ресурсов через национальные границы ограничена определенными причинами:


культурно-языковые барьеры;


эмиграционные закон;


различия в мерах государственного регулирования;


различия в деловой практике.


В итоге человеческие и материальные ресурсы не могут свободно перемещаться между странами. Выполнить это способно международное движение товаров и услуг. Предположим , что мировая экономика состоит из:


страны (;


остальных стран мира.


Любая из стран способна производить необходимый товар, но с различной эффективностью. Страна может обладать естественным или приобретенным преимуществом в производстве продукции.


Естественное преимущество проявляется благодаря климатическим условиям или из-за обладания природными ресурсами.


Приобретенное преимущество обычно обусловлено технологией производства.


Абсолютное преимущество. В любой стране есть такой товар, которого на единицу затрат она может производить больше, чем другие страны.


В стране ( с помощью единицы затрат можно произвести 50 единиц зерна или 25 единиц ткани или любую комбинацию зерна и ткани в указанных пределах. В остальных странах с помощью единицы затрат можно произвести 40 единиц зерна или 100 единиц ткани или любую комбинацию зерна и ткани в указанных пределах. Для любой страны можно построить график производственных возможностей. Он показывает:


какое количество первого товара (зерна) может быть изготовлено, если на его производство будут отвлечены все ресурсы.


какое количество второго товара (ткани) может быть изготовлено, если на его производство будут отвлечены все ресурсы.


Какое количество первого товара  может быть трансформировано в другой товар путем переключения ресурсов.


Производственные возможности страны (.











����Производственные  альтернативы              зерно                  ткань             торговые возможности


                   (2:1)


�	A                                                50                      0                                      0


	B                                                40                      5                                    10


	C                                                30                    10                                    20


	D                                                20                    15                                    30


	E                                                10                    20                                    40


	F                                                   0                    25                                    50
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В условиях закрытой экономики любая из стран может потреблять только то, что она сама производит. Сколько именно зерна и ткани надо произвести в каждой из стран можно определить только в том случае если известны предпочтения, которые определяют спрос. Условимся, что предпочтения таковы, 	страна (		20 единиц зерна	15 единиц ткани


	остальные страны	12 единиц зерна	70 единиц ткани.


Цены на зерно и ткани в стране ( и в других странах различны. В стране ( единица зерна оценивается в 0,5 единицы ткани, в остальном мире единица зерна равна 2,5 единицы ткани. То есть в стране ( дешево продают зерно. Направление внешнеторговых потоков определяется разницей в соотношении издержек производства.


Соотношение издержек производства.


���Показатели                                                страна (                                      остальные     страны


�1 единица зерна                                             0,5                                                                     2,5


1 единица ткани                                              2                                                                       0,4





Сравним абсолютные и относительные издержки производства. Издержки производства зерна меньше в стране (, она обладает сравнительным преимуществом в производстве зерна, следовательно ей выгодно специализироваться на производстве зерна, получение ткани обойдется ей дешевле в результате товарообмена.


Товары обмениваются на основе условий торговли, то есть определенного соотношения цен.


Условия международной торговли определяются как отношение экспортных цен, рассматриваемой страны, к ее импортным ценам:


					� EMBED Equation.2  ���� EMBED Equation.2  ���


Задача аукциониста уравновесить спрос и предложение на зерно и ткань. Он сообщает обеим странам условия международной торговли. Предположим, что он назначил следующие условия торговли: 				1 единица зерна = 0,2 единицы ткани.


Это значит, что стране ( предлагается вывозить одну единицу зерна в другие страны всего за 0,2 единицы ткани. Более того, при такой цене страна ( стремилась бы экспортировать  ткань, ведь за каждую единицу ткани она получит от аукциониста 5 единиц зерна, а внутри страны только 2 единицы. В остальных странах за единицу зерна получают 2,5 единицы ткани. Они естественно не захотят торговать зерном, получая за единица зерна лишь 0,2 единицы ткани. При таком соотношении они тоже захотят развивать международную торговлю тканью в обмен на зерно. При соотношении 1 единица зерна = 0,2 единицы ткани все захотят экспортировать ткань и импортировать зерно. Теперь 1 единица зерна = 5 единицам ткани. Это вызовет поток предложения зерна и спроса на ткань. 


Странам не договориться кому что экспортировать, пока условия торговли не установятся в пределах соотношений, существовавших первоначально в обеих странах. Если ба мировая цена устанавливалась на уровне прежней цене стране ( , то у нее не было бы стимула для внешней торговли. Все выгоды от торговли поучат ее партнеры. ( отдает предпочтение цене 1 единица зерна = 2,5 единицы ткани. Аналогично остальные страны. 


Конкретный точный конечный уровень условий торговли будет зависеть от объема спроса и предложения на каждый из товаров. Если люди проявляют желание получить зерно по сравнению с имеющимся предложением зерна и ткани , о соотношение цен установится ближе к верхнему пределу, и наоборот.


Условимся, что соотношение мировых цен устанавливается 1 единица зерна = 1 единицы ткани. Международная торговля на таких условиях позволяет ввести в анализ дополнительно к линии производственных возможностей линию торговых возможностей. Линия торговых возможностей показывает варианты выбора, которые имеются у страны при специализации на одном продукте и его обмене для получения другого продукта.


Теперь страны не скованы внутренними производственными возможностями. Страна ( специализировалась на зерне и обменивая его на ткань может получить за 1 единицу зерна > 0,5 единицы ткани. Остальные страны специализируясь на ткани  и обменивая ее на зерно могут получить 1 единицу зерна < 2,5 единицы ткани.


Любая страна может выйти за пределы своих внутренних производственных возможностей лишь за счет:


роста количества и совершенствования качества своих ресурсов;


используя результаты технического прогресса;


международной торговли.


Благодаря специализации стран и мировой торговли растет мировое производства и потребление товаров.


Ситуация сравнительного преимущества.


Рассмотрим вариант, когда страна ( отстает от других стран в производстве какого-либо товара. В стране ( можно произвести 50 единиц зерна или 25 единиц ткани. В остальных странах с помощью единицы затрат можно произвести 67 единиц зерна или 100 единиц ткани или их любую комбинацию. Построим графики производственных возможностей.
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Если внешней торговли нет, то страны должны находиться на самообеспечении. Они потребляют свою продукцию. Для страны ( 20 единиц зерна и 15 единиц ткани. Для остальных стран 16 единиц зерна и 76 единиц ткани. Составим таблицу соотношению издержек.


Показатели�
Страна ( (50 З = 25 Т)�
Остальные страны (67 З = 100 Т)�
�
1 единица зерна


1 единица ткани�
1/2


2�
( 3/2


( 2/3�
�
Под сравнительными издержками  понимается соотношение между издержками на производство двух товаров  одной и той же стране. Сравнение происходит во-первых между соотношениями TY/TX в стране ( и других странах. 


Страна ( должна специализироваться на производстве зерна, а остальные страны на производстве ткани, так как они обладают сравнительным преимуществом. Предположим, что соотношения мировых цен устанавливается на уровне 1 единица зерна = 1 единице ткани. Специализация и данное соотношение цен приведут к изменению производства и потребления товаров. Построим график торговых возможностей. Допустим, что страна ( стала потреблять 30 единиц зерна, производя 50 единиц. Оставшиеся 20 единиц зерна пойдут на обмен на ткань, по соотношению мировых цен (1:1). В результате в потреблении страны достигнут нового уровня:


страна ( : 30 единиц зерна, 20 единиц ткани


остальные страны: 20 единиц зерна, 80 единиц ткани.


Выигрыш от мировой торговли.


Показатели�
страна (�
остальные страны�
�
объем производства до специализации�
20 З + 15 Т�
16 З + 76 Т�
�
объем производства после специализации�
50 З + 0 Т�
0 З + 100 Т�
�
объем экспорта (-) и импорта (+)�
-20 З , +20 Т �
+20 З, -20 Т�
�
объем потребления после торговли�
30 З  и  20 Т�
20 З   и  80 Т�
�
выигрыш от специализации и торговли (4 - 1)�
+10 З  и  +5 Т�
+4 З  и  +4 Т�
�
Предположение о постоянстве издержек можно заменить на более реалистическую. Возрастающие издержки, чем больше ресурсов отдается производству, тем выше становятся затраты на каждую добавочную единицу продукции. Специализация будет оставаться выгодной. Но до того момента, пока сохраняются различия соотношений издержек. Как только издержки _________________ производства сравняются с ценой на зерно на мировом рынке дальнейшая специализация станет экономически невыгодной. Следовательно эффект растущих издержек заключается в том, что они ставят границы специализации. Вцелом наибольший выигрыш дает частичная специализация.


Направление и структура международных торговых потоков определяют национальные различия в сравнительных издержках. Различия в ценах могут определяться различными причинами: структурой спроса, технологией, соотношением факторов производства. Любой участник международной торговли будет стремиться экспортировать продукцию, которая требует привлечения наиболее __________ фактора  производства, находящегося в его распоряжении. Это положение известно в экономической науке как теория Хекшера - Олина. В дальнейшем было показано, что так называемый парадокс Василия Леонтьева может быть лишен противоречий.


При анализе структуры товарообмена необходимо учитывать больше двух факторов производства, а также их неоднородность. На основе теории соотношения факторов производства можно упорядочить товары по их сравнительному преимуществу. Например: можно предположить, что установление торговых отношений побудит производить зерно, другие страны автомобили, то где пройдет черта, ответ  зависит от совокупного спроса и совокупного предложения. В торговлю могут быть вовлечены другие страны, что приведет не к двухсторонней, а к многосторонней торговле. Развитие теории международной торговли обозначает переход от анализа двух факторов, ко многим факторам, от анализа отношений двух стран к анализу многосторонней торговли и так далее.


Следовательно страны стремятся экспортировать товары в производстве которых они более интенсивно используют относительно избыточные факторы. Они обменивают их на товары в производстве которых пришлось бы использовать дефицитные для них ресурсы. С этим выводом в определенной степени согласуется реальная структура международной торговли.


Япония существенно зависит от импорта товара (природных ресурсов). Оплатить этот импорт Японии помогает особое преимущество в экспорте техноемкой продукции. 


США располагает сравнительным преимуществом основанным на обеспеченности рабочими определенной квалификации и некоторыми природными ресурсами. Вместе с тем а реальной структуре международной торговли развиваются процессы свидетельствующие как о достоинствах, так и об ограниченности теории сравнительных преимуществ.


Не наблюдается однонаправленного изменения структуры внешней торговли. Теория внешней торговли подчеркивает различия между странами в соотношении факторов производства. Чем больше разница между странами, тем больше потенциал возможностей для торговли. Однако большая часть мировой торговли происходит между странами с похожими характеристиками. Кроме того в мировой торговле возрастает удельный вес встречных поставок схожих товаров. Следовательно не все явления укладываются в сегодняшнюю модель сравнительного преимущества.


Кроме того страны не могут с достаточной эффективностью реализовывать все необходимые планы.


Способами получения желаемого товара выступают:


Экономическими основами международной торговли являются: различия в сравнительных издержках между странами; снижающиеся издержки производства; различия спроса.


Если страны специализируются на тех продуктах в производстве которых они обладают сравнительным преимуществом, то торговля будет взаимовыгодной.


В практике мирохозяйственных связей используются различные теории международной торговли: меркантилизм и неомеркантилизм; теории абсолютного и относительного преимущества, соотношения факторов. Жизненного цикла товаров.


Теории международной торговли помогают определить, какую конкурентоспособную продукцию можно производить в определенном районе, где можно организовать эффективное производство данной продукции.


Контрольные вопросы


сходства и различия внутренней внешней и международной торговли;


абсолютное преимущество в мирохозяйственных связях;


относительное преимущество в мирохозяйственных связях;


теория соотношения факторов производства в международной торговле;


производственные возможности страны при развитии международной торговли;


участие фирмы во внешнеторговой деятельности;


структура международной торговли и факторы ее определяющие;


внешняя и международная торговля их показатели и динамика;


теории международной торговли в практике мирохозяйственных связей.





Международная торговая политика.


Международная торговля приносит выгоду для всех ее участников, но вместе с тем она является одной из наиболее богатых конфликтами сфер экономики. Это ставит вопрос о мерах регулирования внешней и международной торговли.


В 15 - 18 века основой хозяйственной политики многих стран являлся меркантилизм. Меркантилисты уделяли большое внимание внешней торговле, как источнику поступления денег. Выгода от внешней торговли связывалась с получением преимуществ данной страны за счет других стран. Для превышения поступлений золота и серебра над их оттоком использовались жесткие меры. Такая политика получила название протекционизм - это экономическая политика государства, заключающаяся в целенаправленном ограждении национальной экономики от иностранной конкуренции. Протекционистская политика отдельных стран неизбежно вызывает аналогичную реакцию со стороны иностранных контрагентов.


С конца  18 века появилась концепция фритредерства (“free trade”) или либерализации внешней торговли.


�Экономические аргументы против протекционизма предложил а начале 19 века Давид Рикардо. Суть его теории заключается в том, что структура товарного обмена между странами определяется соотношением издержек производства товаров, то есть, если в одной стране товар может быть произведен дешевле, чем в другой, то она и должна им торговать. Если все страны будут придерживаться таких принципов, то весь ми будет потреблять самую дешевую совокупность благ. Значит тот кто выставляет торговые барьеры снижает совокупный доход мира.


Экономическая мысль 20-го века развивалась в острой дискуссии сторон - свободной торговли и протекционизма. На данный момент ни одна страна в мире не отказалась от протекционизма, который считается испытанным средством защиты национальной экономики.


Совокупность мер используемых государством в сфере внешнеэкономической деятельности, составляет содержание внешнеэкономической политики. Правительству надо так рассчитывать экономическую политику, чтобы страна выигрывала от внешне экономической деятельности. Экономическая интеграция стран не обязательно совпадает с интересами фирм, граждан и их групп.


Цепочка воздействий международной торговли.


Показатели�
страна Z�
остальной мир�
�
начальные цены�
дешевое зерно, дорогая ткань�
дешевая ткань, дорогое зерно�
�
реакция цен на мировую торговлю�
рост цен на зерно, снижение цен на ткань�
рост цен на ткань, снижение цен на зерно�
�
реакция объемов выпуска на цены�
увеличение выпуска зерна, снижение выпуска ткани�
увеличение выпуска ткани, снижение выпуска зерна�
�
изменение спроса на факторы производства�
отказ от производства каждой единицы ткани высвобождает много рабочих и мало земли. Прирост производства зерна требует меньшего числа рабочих и большего количества земли�
отказ от производства каждой единицы зерна высвобождает мало рабочих и много земли. Прирост производства ткани требует большего числа рабочих и меньшего количества земли�
�
реакция цен на факторы производства�
падение ставок заработной платы и рост арендной платы в обоих секторах�
рост ставок заработной платы и падение арендной платы в обоих секторах�
�
итог�
цены между странами выравниваются, возрастает специализация. Обе страны остаются в выигрыше. Выгоды получают землевладельцы в стране Z и зарубежные рабочие. Убытки терпят рабочие в стране Z и зарубежные землевладельцы�
�
Экономические последствия применения таможенных пошлин.


На рисунке показаны внутренний спрос и предложение продукции в производстве которой страна Z не обладает сравнительным преимуществом. Предположим, что экономика страны Z открыта для мировой торговли. Предприятия других стран стали реализовывать свой товар в стране Z. Допустим, что в условиях свободной торговли внутренние цены не отличаются от нижней мировой цены. Предположим, что страна Z вводит пошлину на каждую единицу импортного товара, это приводит к росту внутренней цены с PW  до PТ 
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�
Потребительский выигрыш от приобретения товаров по мировой цене отражает площадь треугольника APPW. Этот выигрыш представляет собой разницу между тем, что потребитель был готов потратить на покупку и тем какими в реальности оказались его затраты. При введении тарифа потребительский выигрыш сократился до площади треугольника BPPT. Разрыв между SAPPW и SBPPT отражает потери потребителей от введения тарифа (a+b+c+d).


�
�
Производители в стране ( получат повышенную цену за единицу товара. Местная промышленность увеличит масштаб отечественного производства товаров до ST. Местные производители воспользуются как увеличением цены, так и ростом объема продаж. Это объясняет интересы местных производителей в лоббистской деятельности.


Лобби - система контор и агентов, заинтересованных лиц и организаций при законодательных органах, оказывающих давление да законодательную деятельность.


Введение тарифов увеличит доход отечественных производителей на SА.


Поступления иностранных производителей: продажная цена увеличилась на величину PT - PW, но эта разность отчисляется в бюджет страны (, а не иностранным производителям. Мировая цена после установления пошлины и поштучный доход иностранных производителей сохранился на уровне PW, но объем иностранного экспорта упал с SWDW до STDT.


Из-за сокращения экспорта Япония получила меньше валюты страны ( для закупки ее товаров, следовательно в экспортных отраслях страны ( сократится производство.


Пока тариф ограничивает импорт лишь частично, он приносит доход государству. Размер дохода равен (PT - PW)*(DT - ST) (область с). Сумма поступлений в государственную казну от сбора пошлин представляет собой доход страны вцелом.


В b+d заключены чистые потери страны в результате тарифной защиты. Область b называется “производственным эффектом тарифа”, она отражает сокращение благосостояния, связанное с тем, что потребительский спрос переключается с более дешевых импортных на более дорогую отечественную продукцию. Область d называется “потребительским эффектом тарифа”, она отражает ущерб нанесенный потребителям импортной продукции в результате вынужденного снижения потребления.


В практике используются тарифные льготы , то есть льготы в отношении товара перемещаемого через границу. Они могут быть следующих видов: возврат ранее уплаченных пошлин, освобождение от уплаты пошлин, установление тарифных квот, преференциальный ввоз и вывоз товара.


Отклонение от политики свободной торговли оправдывается только в следующих случаях:


использование оптимального тарифа, в случае, если страна способна оказывать влияние на мировые цены можно найти такой уровень ставки тарифа, который принесет ей наибольший чистый выигрыш;


когда в экономике страны существуют внутренние неразрешимые проблемы введение тарифа может оказаться более показной, чем экономической активностью.


На эффективность экспорта товаров оказывает определенное влияние таможенные пошлины. Большинство стран в целях экономической и социальной защиты внутреннего рынка устанавливают повышенные импортные пошлины на готовую продукцию и низкие на сырье и топливо.


Импортные таможенные пошлины.


Импортными таможенными пошлинами облагаются товары ввозимые на территорию страны. В РФ импортная таможенная пошлина уплачивается в рублях или, по желанию плательщика, в СКВ. Импортный таможенный тариф включает в себя свод показателей: код товара; краткое наименование товара; ставки пошлины (ставки систематизированные также в соответствии с товарной номенклатурой). К товарам из разных групп стран применяются дифференцированные импортные таможенные пошлины:


базовые ставки применяются к товарам из стран, пользующихся в РФ режимом наибольшего благоприятствования. Перечень иностранных государств, с которыми заключены торговые договора, предусматривает взаимное предоставление такого режима;


на товары приходящие из стран не пользующихся в РФ режимом наибольшего благоприятствования применяются базовые ставки увеличенные в два раза. 


Особый режим таможенного обращения применяется в отношении товаров из развивающихся стран.


Товары из менее развитых стран вообще не облагаются таможенной пошлиной.


На товары из остальных стран применяются базовые ставки уменьшенные в два раза.


Базовые импотные ставки применяются в основном только к товарам из США, Канада, Австралии, новой Зеландии, стран Европы кроме Албании, Македонии и др.)


отдельную проблему  представляет таможенное регулирование России - с бывшими республиками (11 из них подписали соглашения предусматривающие взаимоотношения на принципах свободной торговли).


Экспортная таможенная политика.


Введена в России с января 1992 года. У нас предусмотрены два типа ставок этих пошлин в ЭКЮ за единицу товара и в процентах от таможенной стоимости ввозимых товаров.


Нетарифные ограничения внешней торговли.


В результате многосторонних торговых переговоров удалось снизить уровень таможенных тарифов. Вместе с тем возросло значение нетарифных препятствий. Существует порядка 50 различных способов нетарифного ограничения внешней торговли. Современные государства в их числе используют квотирование, государственную монополию на внешнюю торговлю, субсидии, административные запреты, санитарные стандарты. Например введение особого порядка ввоза товаров которые требуют подтверждения их безопасности (в России это продовольствие, игрушки, некоторые транспортные средства и др.) 


Наибольшее распространение получили квоты. С их помощью строго фиксируются объемы товаров, которые могут быть перемещены через границу. Установление государством на определенное время количественных ограничений объема импорта и экспорта товаров определенной номенклатуры в натуральном или стоимостном выражении называется квотированием. Квотирование полностью запрещающее торговлю называется эмбарго. некоторая квота может устанавливаться для обеспечения отечественных потребителей достаточными запасами товара по низким ценам. Повышение цен на экспорт  путем ограничения поставок на зарубежные рынки; предупреждение истощения природных ресурсов.


Импортная квота ограничивает количество продукта  разрешенное для ввоза. Государство может предпочесть импортные квоты тарифным ограничениям. Причины этого следующие:


несмотря на высокие пошлины, определенный товар может импортироваться в достаточно больших количествах. Импортные квоты ограничивают объем ввоза товаров.


Квоты предоставляют правительству  большую гибкость, чем применение тарифных барьеров. Повышение ставок тарифа регламентируется международными торговыми соглашениями. Государство применяя квоты выдает ограниченное количество лицензий, разрешающих экспорт или импорт  и запрещает не лицензированную торговлю.


В целом нетарифные барьеры направленные на общее ограничение импорта, ограничение или субсидирование экспорта.


Процесс снижения торговых барьеров отражает либерализацию международной торговли. Он осуществляется на односторонней и двухсторонней основе. Пример многостороннего правительственного соглашения - Генеральное Соглашение по Тарифам и Торговле (ГАТТ) и его преемница  Всемирная Торговая Организация (ВТО). Включает в себя генеральное соглашение по тарифам и торговле, генеральное соглашение по торговле услугами (ГАТС), генеральное соглашение по торговым аспектам интеллектуальной собственности (ТРИПС). ГАТТ занимает ключевое положение в системе международных торговых связей. Эта аббревиатура означает одновременно:


многостороннее торговое соглашение - оно дало миру комплекс правил, по которому проводятся торговые переговоры и механизм контроля за их реализацией.


Сложившаяся на базе соглашения международная организация. В ее ведение входят вопросы торговых отношений между странами - участниками. С начала 1995 года в ГАТТ на разных уровнях участвовало более 100 стран. Они контролировали 90%  мировой торговли.


Участие в ГАТТ/ВТО:


дает всем странам - участницам правовую базу для осуществления торговых операций национальными экспортерами и импортерами;


защищает от торгово - политической дискриминации;


обеспечивает информацией о деятельности данной организации;


гарантирует режим наибольшего благоприятствования.


Участие в ГАТТ / ВТО обязывает:


регулировать внешнеэкономические связи экономическими методами. Главным образом - таможенными тарифами и в незначительной степени - нетарифными средствами.


Не повышать уровень таможенных тарифов, размер которых должен быть согласован при вступлении в организацию


ограничить применение не таможенных средств таможенного регулирования


не субсидировать экспорт


регулярно передавать информацию о системе управления экономикой, о состоянии внешней торговли и льготах предоставляемых другим странам.


Основные цели вступления России в ГАТТ / ВТО.


Устранении дискриминационных ограничений в отношении российского экспорта и облегчение доступа на мировые рынки российских товаров и услуг. Перевод торгово-экономических отношений России с другими странами на равноправную,  стабильную, долгосрочную, социально-правовую базу. Использование существующего в данной организации механизма разрешения споров. Совершенствование внутренней законодательной базы.


Основными органами ГАТТ является проводимые два раза в год сессии, Совет состоящий из представителей всех стран - участников, секретариат, комитет по торговле и развитию, по тарифным уступкам, по антидемпинговой практике, по текущим барьерам торговли.


Основным механизмом деятельности являются раунды многосторонних переговоров. Последний раунд переговоров проходил с 1986 года по 1993 год.  Цели переговоров:  снижение таможенных тарифов, уменьшение нетарифных мер, укрепление системы ГАТТ, торговые аспекты прав интеллектуальной собственности и международная торговля услугами.


ГАТТ осуждает демпинг, если он причиняет или угрожает причинить существенный вред национальной промышленности другой страны или задерживает создание такой промышленности. ГАТТ разрешает пострадавшей стране применить защитные меры в виде инцидентных пошлин. Разработка в ходе Уругвайского раунда нового соглашения была вызвана ростом продаж по заниженным ценам и произвола в применении национальных мер против нежелательного импорта. Прежде всего предусмотрены более четкие правила установления демпинга. Он имеет место, когда товар экспортируется из одной страны в другую по цене ниже его нормальной стоимости. Под нормальной стоимостью понимается сравнимая цена на аналогичный товар, получаемая на внутреннем рынке страны-экспортера. 


Если данный товар не продается на внутреннем рынке экспортирующей страны, то используются другие критерии, такие как, цена поставки аналогичного товара, в  подходящую третью страну, при отсутствии и такой цены нормальная стоимость может быть определена на основе издержек производства в стране экспорта с добавлением расходов от продажи и прибыли, и, наконец, эта стоимость может быть определена всей прочей имеющейся информацией. В случае, когда товар увозится в страну - импорта не прямо из страны - происхождения, а через промежуточную страну, экспортная цена сравнивается с ценой на внутреннем рынке промежуточной страны, кроме того, есть оговорка о неприменении внутренних цен тех стран, где они устанавливаются государством, другим важным моментом является повышение требований к доказательству ущерба или угрозы ущерба от демпинга, расследование должно проводится по жалобе, поданной в письменном виде.


В итоге, могут быть введены временные антидемпинговые меры, а  также, обеспечена антидемпинговая политика, ее величина не может быть больше установленной величины демпинга. Впервые определен предельный срок действия окончательной антидемпинговой пошлины (не более 5 лет).


ЮНКТАД - конференция ООН по торговле и ........


Конференция учреждена в 1982 году как вспомогательный орган ООН. Она была создана по инициативе социалистических и развивающихся стран. В ЮНКТАДе принят групповой принцип. Государства-члены разделены на 4 группы:


афро-азиатские страны


развитые страны с рыночной экономикой


латиноамериканские страны


4.восточно-европейские страны.


Высшим органом ЮНКТАД является конференция 1 раз в 4 года и Совет по торговле и развитию 1 раз в полгола. 


В Совет входят отдел по передаче технологий, комитет по сырьевым товарам, по  каким-то перевозкам, готовым товарам и др. Для обеспечения текущей деятельности ЮНКТАД образовал постоянный секретариат.


Деятельность ЮНКТАД.


Первая сессия была проведена в 1964 году в Женеве. Она привела к диалогу Север-Юг. В настоящее время диалог Север-Юг ориентирован на следующие проблемы:


 стабилизация экспортный поступлений и цен на импортные товары


 уменьшение торговых барьеров развивающихся стран и большее проникновение на их рынки


 увеличение размеров пошлины, частичное списание задолженности, привлечение частных инвестиций


В целом решение ЮНКТАД применяется в форме резолюций, выводов и т.д.. Они носят рекомендательный характер но не юридический.


Применение международных коммерческих терминов в практике.


Процесс доставки товара включает:


перевозку товара от внутреннего пункта производства А до пограничного пункта страны продавца Б;


международную транзитную или морскую перевозку от пункта Б до пограничного пункта В страны потребителя, если страны - партнеры не имеют общей сухопутной границы;


транспортировку от пункта В до внутреннего пункта потребления товара Г.


В международной торговой сделке должен быть оговорен ряд условий, связанных с погрузкой, разгрузкой и страхованием товара. Сборник международных коммерческих терминов называется ИНКОТЕРМС. Он составлен на основе обобщения мировой практики по доставке товара первоначально морским, а теперь и всеми видами транспорта. Главная цель - однозначность и универсальность а описании обязанностей общих для сторон договора. Основные задачи ИНКОТЕРМСа определить ситуацию при которой считается, что продавец выполнил свои обязательства так, что товар можно считать поставленным. Термины ИНКОТЕРМС точно определяют права и обязанности сторон сделки, каждый термин определяет распределение риска и ответственности между продавцом и покупателем.


Выводы по теме:


в современной торговой политике стран мира переплетаются протекционизм и фритредерство;


несмотря на потенциальные выгоды свободной торговли страны не допускают неконтролируемого потока товаров и услуг. Торговая политика обычно отклоняется от теоретических основ свободной торговли в сторону ужесточения торговых ограничений;


регулирование международной торговли предполагает использование определенных инструментов (тарифные и нетарифные ограничения);


управление внешнеэкономической деятельностью.


